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الوظائف الأكثر طلبًا في السعوديةتعريفي1/7/2023
مصدر

سوق العمل السعودي من أكثر الأسواق المستقرة والجاذبة للباحثين عن العمل من كل مكان، 
وأصبح الكثيرين يبحثون عن الوظائف الأكثر طلبًا وأعلى أجرًا والتي تتوافق مع رؤية المملكة 2030.

وحسب الإحصائيات التي تم استقصاؤها وجدنا أن وظائف التسويق بجميع أنواعه، والاستشارات 
المالية والقانونية في عالم الاستثمارات، والعمل بإدارات المبيعات.. من أكثر الوظائف احتياجًا في 

السوق السعودي.

 تتمتع هذه الوظائف بالمنافسة الشديدة لذلك تتطلب مهارات عالية وكفاءة مهنية لضمان 
الحصول عليها والمساهمة في نهضة هذه القطاعات. 

ما هي الوظائف الأكثر طلبًا  
linkpublishedفي السعودية ؟

تعريفي4/7/2023
Slides

مهارات يجب عليك تعلمها لعملية بيع ناجحة
مصدر

تريد أن تصبح بائعًا محترفًا؟
الموضوع ليس بالأمر الصعب، إليك بعض المهارات الهامة التي بمجرد إتقانها تصبح بائعًا فريدًا من 

نوعك في مجال مليء بالتنافسية الشديدة.

 اسحب الشاشة لليسار لتعرف المزيد عن هذه المهارات. 

أھم المھارات المطلوبة لإتمام عملیات البیع بنجاح 
- القدرة على تحفیز احتیاجات عمیلك 

- مھارة الحوار الإقناعي للرد على جمیع استفسارات العمیل واعتراضاته
- القدرة على التأثیر في وجدان ومشاعر جمھورك المستھدف 

- المرونة البیعیة التي تساعدك على التكیف والتعامل مع احتیاجات كل عمیل 
- القدرة على التحكم في ذاتك لإخماد أي محاولة لإشعال غضبك من قبل العملاء 

linkpublished

إلهامي7/7/2023
 Tell me and I forget, teach me and I may“

 remember, involve me and I learn.” —
Benjamin Franklin

"قل لي وأنسى، علمني وأتذكر، شاركني لأتعلم" عبارة ملهمة تعكس أهمية التعلم والتطبيق من أجل 
تحقيق النجاح والتطور الشخصي.

يؤكد هذا الاقتباس على أهمية الاندماج والتفاعل والتطبيق أثناء التعلم، فتعلم أي مهارة تتم بشكل 
أسرع وبفاعلية أكبر  عندما يتم تبادل الخبرات والمعارف مع الآخرين، والعمل معهم في بيئة تشجع 

على النمو والتطوير.

 Tell me and I forget, teach me and I may remember, involve me and I“
 ”.learn

 -Benjamin Franklin —
linkpublished

ما هي رسالة مركز سعةترويجي10/7/2020

نعمل على توفير فرص عمل مناسبة للشباب في قطاع العقارات، من خلال تقديم برامج تدريبية 
متميزة ومعلومات شاملة عن مختلف جوانب هذا القطاع؛ لتمكين الشباب من اكتساب المهارات 
والخبرات اللازمة للعمل في مجال الاستثمار العقاري بطريقة فعالة ومتميزة. وذلك بهدف تحقيق 

نجاح وازدهار لهم وللقطاع العقاري بشكل عام.

linkpublishedالهدف من برامجنا التدريبية

أخطاء في كتابة المحتوى تعريفي13/7/2023
مصدر

المحتوى التسويقي هو السلاح الأقوى الذي يمكن لأيّ شركة أو علامة تجارية استخدامه لجذب 
الجمهور وتوسيع نطاق عملائها. فمن خلاله تستطيع الشركات بناء علاقات قوية ومستدامة مع 

العملاء، وتحسين سمعتها ورفع مستوى وعيهم بالعلامة التجارية.. لذلك على من يرغب التخصص 
بالعمل بكتابة المحتوى أن يكون ملمًا بأخطاء الكتابة التسويقية حتى لا يقع في فخها. 

5 أخطاء في كتابة المحتوى التسويقي.. لا تقع فيها 

- عدم وضع استراتيجية محددة مسبقاً للمحتوى فيصبح المحتوى عشوائيًا
- التركيز على كتابة مواصفات المنتج دون التطرق لاحتياجات الجمهور وتفضيلاتهم

- التركيز على شكل واحد من أشكال المحتوى وعدم التنوع
- عدم استغلال المحتوى الرائج بين الجمهور في وقت زمني معين ( الترند) 

- عدم وضوح الدعوة لاتخاذ القرار (CTA)، هذا يؤدي إلى عدم تحقيق الهدف من 
المحتوى 

linkpublished

ترويجي16/7/2023

أعمدة سعة التي يقام عليها المركز 
- البيئة 

-البرامج التدريبية
- المدربين

- التكنولوجيا 

نضع أسس قوية للتدريب والتعلم تم إثبات فاعليتها بالتجارب العملية المختلفة، ونلتزم بها لضمان 
تحقيق أقصى استفادة لمتدربينا على الصعيد النظري والتطبيقي، نوفر استراتيجيات تدريبية فعالة 

من خلال: 

برامج تدريبية تغطي كافة احتياجات المتدربين - 
بيئة تعليمية متطورة تناسب تغيرات سوق العمل - 
مدربين ذات خبرة طويلة في مجال التدريب المهني -

التواصل الفعال من خلال المنصات الإلكترونية المختلفة - 

جميع هذه العوامل جعلت من سِعَة منصة تدريبية عالية الجودة، ومقصد لكل من يبحث عن التطور 
الذاتي. 

مفاتيح نجاحنا 
برامج تدريبية تناسب تغطي كافة احتياجات المتدربين

بيئة تعليمية متطورة تناسب تغيرات سوق العمل 
مدربين يمتلكون خبرة طويلة في مجال التدريب المهني 

التواصل الفعال من خلال المنصات الإلكترونية المختلفة

linkpublished

إلهامي19/7/2023
موشن

سرد قصة قصيرة
عن البائع 

بعض الاستراتيجيات والخطط المدروسة تقودك إلى نتائج عظيمة وخاصة في مجال البيع، هل لديك 
شك بأن عملية البيع لا بد أن تتم بشكل منظم ومخطط لها من قبل؟ 

إن كانت إجابتك بالنفي فشاهد هذا الفيديو لتتأكد من أن مهارة البيع مثلها مثل أي مهارة تحتاج 
للتعلم والتدريب. 

هل تظن أن البائع الناجح قد اكتسب مهارة البيع بالفطرة، دون أن يبذل أي مجهود؟ 
إن كان هذا اعتقادك.. فدعني أخبرك بقصة قصيرة 

كان هناك شخصٌ يعمل بالتجارة منذ صغره دون أن يتعلم أي مهارة متعلقة بالبيع 
كان واثقًا بأنه قد حقق كل شىء في مجال تجارته وأنه بالفعل قد وصل لقمة النجاج 

هذا التاجر كان لديه أخ أصغر منه وهو أيضًا كان لديه شغف بمجال المبيعات 
والتسويق

كان يثقل مهارات البيع لديه بالتعلم والعمل الدؤوب. 
التاجر كان يخبر أخيه الصغير دائمًا بعدم جدوى دراسته فمهارة البيع فطرية وليست 

مكتسبة. 
أراد أخيه أن يثبت له عكس توقعاته فتحداه بالعمل في متجره وتحقيق أرباحًا مادية 

أكثر مما يحققها التاجر 

بعد فترةٍ قصيرةٍ من العمل، بدأ الأخ الصغير في تحقيق أرباحٍ مذهلةٍ وتحطيم الأرقام 
السابقة التي كان يحققها التاجر. من خلال استراتيجيات البيع والتسويق الذي تعلمها 

والخلاصة " البيع هو فن وعلم" يمكن لأي شخصٍ أن يصبح بائعًا ناجحًا، إذا كان 
مستعدًا للاستثمار في التعلم والتدريب والعمل الدؤوب، والتطوير المستمر لمهاراته 

في مجال المبيعات والتسويق.

puplished

تعريفي22/7/2023
infograph

الفرق في التفكير بين الفص الايمن والايسر 
مصدر

بالرغم من أن فصوص المخ لا يمكن أن يعمل كلًا منها بشكل مستقل دون الآخر، لكن هناك ما 
يُعرف بـ "نظرية التخصيص الجانبي لوظائف الدماغ"، تشير إلى أن الدماغ تتكون من نصفين أيمن 

وأيسر، كل نصف يؤدي وظائف معينة وهذا يساعد المخ على العمل بكفاءة وتوازن أكبر. هذه النظرية 
تفسر سبب الفروقات الفردية في التفكير والتعلم  بين الأفراد.

كيف يُستخدم ( الفص الأيمن vs الفص الأيسر ) في التفكير؟

الفص الأيمن ( معلومات شاملة - فهم المشاعر  - الإبداع والتخيل - حل المشكلات 
عشوائيًا - الاهتمام بالتفاصيل - سرعة البديهة)

الفص الأيسر ( التفكير المنطقي النقدي - الاهتمام بالعناصر الأساسية - التحليل - 
الاستنتاج - التعامل بالأرقام - التحكم باللغة) 

linkscheduled

ترويجي25/7/2023
تعريف السلوجان 

لسعة العقول لغة نخاطبها 

نستهدف تنمية العقول وفتح آفاق لا حدود لها لآفكار الشباب؛ ليطلقوا العنان إلى قدراتهم الذاتية 
والوعي بمهاراتهم المهنية، نعرف احتياجاتهم ونخاطبهم بلغتهم، لرسم مستقبل مهني أفضل لهم 

.. لهذا وُجِدت سعة. 
linkscheduledلسعة العقول لغة نخاطبها ! 

إلهامي26/7/2023
تعامل مع حالات الرفض التي تتلقاها من زبائنك، 

كطلبات منهم لمزيد من المعلومات " بريان 
تراسي"

من أهم ما يميز عمليات البيع أنها عملية ديناميكية لا تسير وفق قواعد ثابتة، والبائع المحترف 
والمتمكن هو القادر على فهم مدخل كل عميل ويقدم له المعلومات التي يبحث عنها وتدفعه إلى 
الشراء، ويستفيد من حالات الرفض الذي يتلقاها لتطوير أدواته البيعية باستمرار. ��

تعامل مع حالات الرفض التي تتلقاھا من زبائنك، كطلبات منھم لمزيد من 
linkscheduledالمعلومات " بريان تراسي"

توجيهي28/7/2023

ابدأ بالتغيير 
 How the 21/90 rule helps you build good

habits and a better life
مصدر

إذا كنت تريد تغيير عادة أو اكتساب مهارة جديدة، فقاعدة 21/90 هي طريقة الفعالة لتحقيق ذلك.

القاعدة بسيطة بما فيه الكفاية، ما عليك سوى أن تحدد المهارة التي ترغب باكتسابها وتلتزم 
بتعلمها وممارستها لمدة 21 يومًا على التوالي فتتحول إلى عادة، ثم تستمر في ذلك لمدة 90 يومًا 

إضافية فتتحول العادة إلى أسلوب حياة دائم، وتصبح هذه المهارة جزءًا من روتينك اليومي.

 لا تضيع وقت وابدأ اليوم بتعلم المهارات المهنية مع سعة لمدة 21 يوم وبعدها ستجد نفسك 
قادرًا على الاستمرار في التطوير  بشكل دائم. 

linkscheduledماذا تعرف عن قاعدة 21/90 لاكتساب المهارات؟ 

لماذا تحتاج إلى التطوير المهني؟تعريفي31/7/2023

"لا يمكننا أن نصبح ما نحتاج إليه بالبقاء على ما نحن عليه" - جون ك ماكسويل- 

ا ترفيهيًا بل هو وضع ضروري للأشخاص الذين يبحثون عن التقدم والنجاح،  التطور  المهني ليس خيارً
فالتعلم واكتساب المهارات الجديدة وتطوير المهارات الموجودة فرصة لتحسين الذات، ويحرّر 

القدرات الكاملة للأفراد، ويفتح لهم آفاقًا كثيرة وفرص مهنية مميزة أمامهم. 

linkscheduledلماذا تحتاج إلى التطوير المهني؟
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ترويجي3/8/2023

ايش ممكن تتوقع من خلال تجربتك في سِعة 
(مهارات عملية جديدة / جدول تعليمي مرن / أسعار 

مناسبة / جودة تعليم ممتازة)
infograph

مميزات عديدة تجعل من منصة سعة الاختيار الأول لك إذا 
كنت تطمح في بدء رحلتك نحو النمو الشخصي، والتطور 
المهني، واكتساب أفضل المهارات الذي يحتاجها سوق 

العمل السعودي. 
        

سعة 
تجربة تعليمية تستحق

 
- اكتساب مهارات مهنية جديدة 

- جدول زمني مرن 
- تكاليف دراسية مناسبة للجميع 

- تنوع الدورات التعليمية 

Linkscheduled

كل ما تحتاجه 10 أيام لتصبح مستشار عقاري بيعي6/8/2023
بمساعدة الدورات المقدمة من سِعة

الأمر لم يعد معقدًا أو يتطلب المزيد من الوقت لإتقان 
مهارات التسويق والبيع والتفاوض في قطاع العقارات. 

فمن خلال دورة المستشار العقاري التي تجمع بين فنون 
التعلم والتطبيق العملي، تستطيع إتقان هذه المهارات خلال 
10 أيام فقط، والانطلاق نحو سوق العمل العقاري بخطوات 

ثابتة. 

تواصل معنا الآن لمعرفة باقي تفاصيل البرنامج التدريبي. 

Linkscheduledكيف تصبح مستشارًا عقارياً في 10 أيام! 

إلهامي8/8/2023

إن التعليم في السعودية هو الركيزة الأساسية التي 
نحقق بها تطلعات شعبنا نحو التقدم والرقي في 

العلوم والمعارف
-الملك سلمان بن عبد العزيز.

المعرفة لا تنتهي، ومن يتوقف عن التعلم يتوقف عن الحياة.

نؤمن أن التعلم هو حجر أساس لتقدم وتطور الشعوب 
ووضعها على خارطة الطريق الصحيح نحو المستقبل 

الأفضل. 

لذلك نعمل بجد؛ لتوفير بيئة تعليمية حديثة وملهمة للشباب 
السعودي، ولتمكينهم من تحقيق أحلامهم وتنمية مهاراتهم؛ 

ولتعزيز أهدافهم والمساهمة في خدمة أهداف المملكة. 

"إن التعليم في السعودية هو الركيزة الأساسية 
التي نحقق بها تطلعات شعبنا نحو التقدم 

والرقي في العلوم والمعارف"

-الملك سلمان بن عبد العزيز-

Linksheduled

طرق زيادة الانتاجية . (slides) تعريفي10/8/2023
مصدر 

لا تنتظر الفرصة المثالية أو الوقت المناسب لتحقيق النجاح، 
بل اصنع الفرصة بنفسك من خلال زيادة إنتاجيتك 

الشخصية.

تنمية الإنتاجية الشخصية هي نتاج تطوير العادات اليومية، 
وبالتالي تساعدك في تحقيق المهام خلال وقت أقل وتحسين 

جودة عملك وكفاءته. وهذا يعني أنك ستتمكن من تحقيق 
أهدافك بشكل أسرع وأكثر فعالية.

5 أساليب تساعدك على زيادة إنتاجيتك 
الشخصية:

- حدّد المعوقات التي تواجهك.
- قم بتجزئة المهام، وابدأ بالمهام الكبرى.

- خطّط لأهدافك بوضوح والتزم بتحقيقها في 
خلال فترة زمنية محددة. 
- كافئ نفسك باستمرار .

- استعن بالوسائل التكنولوجية لتحقيق قدر أكبر 
من المهام .

Link
 sheduled

 except linkedin ,
twitter

الإعلان عن دورة المبيعات  بيعي14/8/2023
( مدة التدريب - المحتوى المقدم - كيفية التقديم)

حسب الإحصائيات، أفاد 65٪ من العاملين في قطاع 
المبيعات أن حصول الموظفين على فرص تدريب وتعليم عالي 

الجودة يؤثر إيجابياً على مستوى أدائهم في العمل. 

لذلك إذا كنت أحد العاملين بإدارة المبيعات أو ترغب 
بالتخصص في هذا المجال، فهذه فرصتك لخوض هذه 

التجربة بأعلى درجة من الاحترافية والمهنية من خلال دورة 
المبيعات التدريبية التي تقدمها منصة " سِعة" 

نساعدك على تثبيت أقدامك في هذا المجال من خلال تزويدك 
بكافة المهارات اللازمة والتطبيق العملي.

مقاعد الحجوزات محدودة، فسارع بالحجز الآن وتميز في 
مستقبلك المهني. 

دورة المبيعات

محاور البرنامج 
- مدخل إلى المبيعات والتسويق

- المهارات اللازمة للعمل بالمبيعات
-  دراسة سلوك المستهلك ودوافع الشراء

- دراسة أنواع الأسواق
- أسرار ومفاتيح زيادة المبيعات.

- مهام موظف المبيعات

مدة الدورة : عشرة أيام ( 5 أيام نظري + 5 أيام 
تطبيقي)

 
 قم بزيارة موقعنا الإلكتروني واحجز مكانك معنا  

Linkpublished

الإعلان عن دورة خدمة العملاءبيعي15/8/2023
( مدة التدريب - المحتوى المقدم - كيفية التقديم)

التعامل مع العملاء يتطلب الكثير من الفن والذكاء والمزيد 
من المهارات، حيث يعد مسؤول خدمة العملاء سفيرًا 

للعلامة التجارية الذي يعمل بها، ويتوقف نجاح المؤسسة 
على جهوده.

لذلك نقدم لك فرصة تدريبية مميزة لتعلم جميع المهارات 
الخاصة بموظف خدمة العملاء، وكيفية تقديم تجربة فريدة 

لعملائك تساعدك على تميزك الوظيفي. 

والمفاجأة، أن التدريب ينتهي بالتوظيف للمشتركين 
المتميزين في الدورة. 

لاتنتظر أكثر من ذلك واحجز مقعدك معنا الآن. 

دورة خدمة العملاء

محاور الدورة 
- أساسيات خدمة العملاء ومهام الموظف 

- فن التعامل مع جميع أنواع العملاء
- معايير الجودة اللازمة في خدمة العملاء

-  القواعد السلوكية للتعامل مع شكوى العملاء
- مهارات حل المشكلات والشكاوي

- مهارات الإقناع وإدارة الوقت
- طرق حل الشكاوى والنزاعات 
- فهم وإدارة توقعات العملاء

مدة الدورة : عشرة أيام ( 5 أيام نظري + 5 أيام 
تطبيقي)

 
 قم بزيارة موقعنا الإلكتروني واحجز مكانك معنا  

Linkpublished

الإعلان عن دورة صناعة المحتوى بيعي17/8/2023
( مدة التدريب - المحتوى المقدم - كيفية التقديم)

المحتوى هو الملك!.. بل يذهب لأبعد من ذلك حيث يعتبر هو 
المحرك الأساسي لعملائك.

فمن خلال صناعة المحتوى المناسب لجمهورك المستهدف، 
وفي الوقت الملائم يمكنك التوسع والانطلاق وجني أرباح 

هائلة لشركتك دون تكبد أي تكاليف إعلانية. 

في دورة #صناعة_المحتوى نساعدك على تعلم جميع 
المهارات الخاصة بالكتابة وتطبيقات التصاميم المعينة لك 
على إتمام مهامك من الـألف إلى الياء، تحت إشراف خبراء في 

المجال ومتابعة مستمرة حتى تصبح مؤهلًا لدخول سوق 
العمل الإبداعي بكل ثقة. 

والمفاجأة، أن التدريب ينتهي بالتوظيف للمشتركين 
المتميزين في الدورة. 

لاتنتظر أكثر من ذلك واحجز مقعدك معنا الآن. 

دورة صناعة المحتوى

محاور البرنامج 

- أساسيات الكتابة وأنواعها
- أنواع كتابة المحتوى وكيفية كتابة محتوى 

احترافي
- أهم أدوات صناعة المحتوى

- كيف تصبح كاتب محتوى ناجح
- الأخطاء اللغوية الشائعة في كتابة المحتوى

SEO كيفية كتابة محتوى متوافق مع الـ -
- الفرق بين صانع المحتوى وكاتب المحتوى 

مدة الدورة : عشرة أيام ( 5 أيام نظري + 5 أيام 
تطبيقي)

 
 قم بزيارة موقعنا الإلكتروني واحجز مكانك معنا  

Linkpublished

كيف تعرف التخصص المناسب ليك. (info graph)تعليمي20/8/2023
مصدر

خطوات بسيطة يمكنك القيام بها لتتضح لك الرؤية حول 
التخصص المهني المناسب لك، ومن أجل استثمار جهودك 
في الوظيفة التي تخدم قدراتك ومهاراتك الشخصية لتتميز 

فيها آنذاك. 

كيف تحدد التخصص المهني المناسب لك؟ 
- التعرف على احتياجات الشركات .

- تحديد شغفك واهتماماتك المهنية.
- قياس مستوى المهارات التي تمتلكها. 

- مراقبة اتجاهات سوق العمل المستقبلية .
- حضور دورات تدريبية؛ لتعلم المهارات 

المطلوبة.

Linkpublished

“Live as if you were to die tomorrow. Learn as if إلهامي22/8/2023
you were to live forever.” — Mahatma Gandhi

تذكر دائمًا "الحياة قصيرة والتعلم لا ينتهي.. فابذل قصارى 
جهدك لتحقيق أهدافك وأحلامك"

هذه هي الحياة التي ينصح بها - مهاتما غاندي- ، وهي فلسفة 
يمكن اعتمادها لتحقيق النجاح والسعادة في الحياة، عندما 

تقتنص كل فرصة للتعلم والنمو والتطور على الصعيد 
الشخصي والمهني. 

 Live as if you were to die tomorrow. Learn as“
 ”if you were to live forever

 -Mahatma Gandhi —
Linkpublished

منصات التواصل الاجتماعي المتواجدين عليها ترويجي24/8/2023
(لينكيد ان_تويتر_سناب_تيك توك_انستا_فيسبوك)

يسعدنا تفاعلك وتواصلك معنا، تابعنا على جميع منصات 
التواصل الاجتماعي ليصلك جديدنا، والاطلاع على جميع 

دوراتنا التدريبية المتاحة. 
تابع منصاتنا لتعرف جديدنا 

Linkpublished( لينكات المنصات) 

خدمة عملاء مميزة مقدمة من سِعة للإجابة على ترويجي28/8/2023
جميع الاستفسارات و المساعدة 

من أجل تجربة تدريبية مميزة، لدينا فريق دعم متكامل وخدمة 
عملاء متواجدة يوميًا من الساعة 9 صباحًا حتى الـ 5 مساءً عدا 

الإجازات الرسمية؛ للرد على جميع استفساراتكم 
ومقترحاتكم، وتقديم الحل الفوري لأي شكوى محتملة.

خدمة عملاء 
Linkpublishedمتواجدة على مدار الساعة 
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المهارات التي يجب أن تتواجد في سيرتك الذاتيه.تعليمي30/8/2023
 infograph

السيرة الذاتية هي الوثيقة التي تحكي قصتك ومسيرتك 
المهنية، وتعكس طموحاتك وإنجازاتك والمهارات التي تتمتع 
بها، وكلما كانت سيرتك الذاتية ثرية بالمهارات المطلوبة في 
سوق العمل كلما أصبحت ذات أولوية ومصدر جذب للعمل 

في أفضل الشركات. 

مهارات تثُري سيرتك الذاتية
- مهارات التواصل 
- مهارات التفاوض
- مهارات التسويق
- مهارات الكتابة 

- مهارات المرونة  وتحمل المسؤولية 

Link

 

https://drive.google.com/drive/folders/1l7NqjA3WjHz2Vom4eyCFHPL9vPBSM_Vi
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Nov 12الاعلان عن دورة المبيعات اونلاين (مدة التدريب - ترويجي
المحتوى المقدم - كيفية التقديم )

بادر بالتسجيل معنا في دورة المبيعات المقدمة من مركز 
سِعة وطور من مهاراتك.                                                            
ستقام الدورة عن بعد انضم الينا وسجل من خلال موقعنا 
الالكتروني، المقاعد محدودة لاتفوت الفرصة��

دورة المبيعات أونلاين  
محاور الدورة : 

-  مدخل إلى المبيعات والتسويق
-  المهارات اللازمة للعمل بالمبيعات

- دراسة سلوك المستهلك ودوافع الشراء
-  دراسة أنواع الأسواق

-  أسرار ومفاتيح زيادة المبيعات
-  مهام موظف المبيعات

- أنواع القرارات الشرائية ومراحل اتخاذ القرار 
الشرائي

موافق

Nov 14 قم بزيارة موقعنا الإلكتروني وابحث عن الدورة بيعي
المناسبة لك وطور من مهاراتك المهنية. 

انطلق نحو مستقبل أفضل وطور من مهاراتك المهنية مع 
منصة سِعة، مركز سِعة يقدم العديد من الدورات المنتهية 

بالتوظيف في العديد من المجالات لتطوير وتنمية المهارات                       

قم بزيارة موقعنا الالكتروني وانضم إلينا. 

- تطوير وتنمية المهارات 
- تقديم أكثر من دورة في عدة مجالات 

- دورات منتهية بالتوظيف
موافق- زيارة موقعنا الالكتروني  

Nov 16 إقناع العميل في مرحلة البيع بالمهارات تعليمي
والأساليب المتاحة لفريق المبيعات 

البيع هو قبل كل شيء هيكل تجاري، طريقة مبيعات حقيقية 
يجب اتباعها، وعلى الرغم من وجود تقنيات للإقناع والتأثير 
وغيرها، تمثل تقنيات البيع عملية البيع بأكملها، ويمكن 

تعريفها على أنها مهارات وأساليب متاحة لفريق المبيعات 
من أجل بيع منتج ، خدمة، أو حتى فكرة. 

تصميم بوست وكتابة التالي : 
أكثر 5 استراتيجيات تسويقية تساعدك في زيادة 

المبيعات والاحتفاظ بعملائك
-  التميز في خدمة العملاء

- التسويق بقوة عبر تطبيقات التواصل 
الاجتماعي 

- التفاعل مع عملائك عبر تطبيقات التواصل 
الاجتماعي 

- إنشاء برنامج للولاء 
- تحسين وإدارة سمعتك على الإنترنت 

موافق

Nov 19 فن كتابة المحتوى ومدى تأثيرها ونجاحها في إلهامي
العلامات التجارية. 

كتابة المحتوى تجذب الأعين وتلمس القلوب، تروي قصصاً 
وتحرّك العقول. هي مفتاحك للتواصل والتأثير، وبناء علاقات 

قوية. استغل قوتها لتحقق أهدافك، واستمتع بمعبق 
الكلمات التي تحكي قصتك وتلامس أرواح الآخرين.

- مدى تأثير كتابة المحتوى 
- بناء علاقات قوية مع العملاء

- جذب للعميل من خلال نشر المحتوى التفاعلي 
والترويجي

موافق

Nov 21أهمية إدارة المبيعات في نجاح العلامة التجارية ترويجي

تعتبر المبيعات أمرًا حاسمًا في نجاح العلامة التجارية، إذا 
كانت المبيعات عالية، فإن ذلك يشير إلى أن العملاء يثقون 

في المنتجات أو الخدمات التي تقدمها العلامة التجارية. 
تحقيق مستوى عالٍ من رضا العملاء يعزز الثقة في العلامة 

التجارية ويجذب مزيدًا من العملاء.

إليك بعض الأسباب التي توضح أهمية 
المبيعات في بناء وتعزيز العلامة التجارية:

1. تساهم في تحقيق الأرباح

2. تعكس رضا العملاء

3. الإشهار والتسويق

4. المنافسة في السوق

موافق

Nov 23إلهامي

إقتباس : 
“المبيعات ليست عن العدد بل عن العلاقات، 

إنشاء علاقات قوية مع العملاء هو مفتاح النجاح 
في مجال المبيعات”   ( باتريك ديمبسي )

إقتباس يوضح مدى أهمية العلاقة مع العميل، بناء علاقة 
قوية مع العملاء قد تختلف الطُرق من شركة لأخرى، الأساس 

هو التركيز على تلبية احتياجات وتوقعات العملاء وتقديم 
خدمة عالية الجودة ومستمرة. 

خطوات بناء علاقة قوية مع العملاء : 
- فهم الاحتياجات والتوقعات 

- تقديم خدمة مميزة 
- بناء الثقة 

- التفاعل الاجتماعي 
- تحقيق الاستدامة 

موافق

Nov 26 كيف تصبح مدير مبيعات ناجح؟تعليمي

بإمكانك أن تصبح مدير مبيعات مُحترف وتتقن فن الاقناع 
والتفاوض، وتتعرف على احتياجات العملاء على المدى البعيد 

وتبذل قصارى جهدك وتتوالى عليك الفرص من جميع 
الشركات.  

إتبع الخطوات المذكورة، وإذا أردت أن تعرف المزيد عن هذا 
المجال تواصل معنا. 

- تنمية المهارات القيادية
- دراسة السوق والمنافسة 
- وضع استراتيجيات فعالة 

- قيادة الفريق 
- بناء علاقات مستمرة 

- التعليم المستمر 
- تحقيق النتائج 

موافق

Nov 28مركز سِعَة خيارك الأول ترويجي

هل ترغب في تطوير مهاراتك وزيادة معرفتك في مجال 
معين؟ مركز سِعَة هو المكان المثالي لك!

 انضم إلينا واستفد من دوراتنا المميزة التي تشمل مجموعة 
واسعة من المواضيع. ندعم تعلمك من خلال خبراء 

متخصصين. 
احجز مقعدك الآن من خلال موقعنا الالكتروني واستعد لرحلة 

التعلم والتطوير الشخصي.
 .

مايميز دوراتنا: 
- تطوير المهارات وزيادة معرفتك في مجال 

معين 
- خبراء متخصصين في جميع المجالات 

- دورات مميزة وتشمل مجموعة واسعة من 
المواضيع 

موافق

Nov 30أهمية صناعة المحتوى في التسويق بيعي

صناعة المحتوى أصبحت أهم أداة من أدوات التسويق 
الرئيسية، هدفها توفير محتوى جذاب ومفيد للجمهور سواء 

كان نصيًا او مرئيًا، في مركز سِعَة نوفر لك دورات لتنمي 
مهاراتك الشخصية وتنطلق نحو مستقبل أفضل.

للمزيد من التفاصيل تواصل معنا او قم بزيارة موقعنا 
الالكتروني. 

أهمية صناعة المحتوى : 
- توفير محتوى جذاب 

- الابتكار والتفرد 
موافق- التجربة والتعلم المستمر 

Nov 24فن خدمة العملاءتعليمي

فن خدمة العملاء هو أكثر من مجرد واجب، إنه فن يعزز تجربة 
العملاء ويبني علاقات قوية. اتقن هذا الفن من خلال 

الاستماع الفعال وفهم احتياجات العملاء، وتقديم الحلول 
المبتكرة والردود السريعة. اجعل العملاء يشعرون بالاهتمام 

والتقدير وتضمن رضاهم الكامل. ابتكر وتفانى في تقديم 
خدمة استثنائية، وستجني ثمار الولاء والتوصية. 

- يعزز تجربة العميل 
- بناء علاقات قوية 

- فهم احتياجات العميل 
- تقديم الحلول المبتكرة 

- الردود السريعة
موافق

Nov 26ماهو هدف مركز سِعَة تعريفي

يهدف مركز سِعَة إلى تعزيز قدرات المتدربين وتطوير 
مهاراتهم المهنية، يسعى المركز إلى تفعيل الإمكانات 
الفردية والإرتقاء بمستوى الأداء المهني للمشاركين.

 يعد مركز سِعَة وجهة موثوقة لكل من يرغب في تحسين 
مهاراته المهنية وتطوير نفسه بطريقة شاملة ومبتكرة.

- تعزيز قدرات المتدربين وتطوير مهاراتهم 
- تفعيل الإمكانات الفردية والارتقاء بمستوى 

الاداء المهني 
موافق- مركز سِعَة وجهتك الموثوقة لتطوير مهاراتك 

Nov 28انضم إلى مركز سِعَة واحصل على تجربة استثنائية. ترويجي

استثمر في مستقبلك المهني وساعد نفسك على النجاح 
والتقدم المهني، انضم إلى مركز سِعَة واحصل على فرصة 
إستثنائية لتطوير مهاراتك وزيادة معرفتك ابدأ رحلتك نحو 

النجاح اليوم.

- مركز سِعَة يقدم لك فرصة استثنائية 
- استثمر في مستقبلك المهني وانطلق نحو 

النجاح 
- انضم إلى مركز سِعَة وانطلق نحو مستقبل 

أفضل 

موافق

Nov 30سِمات مدير المبيعات الناجح بيعي

هل تحلم بأن تصبح مدير مبيعات ناجح؟ قم بالخطوات 
الصحيحة لتحقيق هذا الهدف، اكتسب المهارات اللازمة، قيم 

التفكير الاستراتيجي، وابنِ علاقات قوية. اجعل الإصغاء 
والقيادة جزءًا من نجاحك. 

 - اكتساب المهارات

- بناء علاقات قوية

- التخطيط الاستراتيجي

- الإشراف والتوجيه

- القياس والتحسين

موافق

14 Novاليوم العالمي للسكريتوعوي

في #اليوم_العالمي_للسكري دعونا نشعر بأهمية الوعي حول 
تأثير مرض السكري. الحياة الصحية تبدأ بقراراتنا اليومية: 

اختيار الطعام الصحي وممارسة الرياضة.
الصحة هي ثروة حقيقية، لنكن حذرين ونبني مستقبلنا برعاية 

جيدة والوقاية من هذا المرض. 

 خطوات للوقاية من مرض السكري. 
تناول طعام صحي - 

  ممارسة التمارين الرياضية بانتظام - 
 مراقبة الوزن -

  فحص دوري لمستويات السكر في الدم -



16 Novاليوم العالمي للتسامح اجتماعي

في #اليوم_العالمي_للتسامح لنمنح بعضنا البعض هدية 
الفهم والاحترام. التسامح يبني جسورًا من التفاهم ويزرع 
بذور التعايش السلمي. دعونا نجعل اليوم فرصة لنتبادل 

الاحترام ونخطو نحو عالم يملؤه الفهم والتضامن. 

:بعض الجوانب المهمة حول قيم التسامح

- الاحترام
 

- التعايش السلمي
 

- التفاهم
 

- تقدير الحوار
 

- السلام الداخلي
 

- تحقيق التقدم-
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المدير : تنزل الرواتب كاملة للموظفين مقطع ترند فكاهي 
HRLink Tiktok : احسن نراجع البصمة 

Link Tiktokالماركتنق وهو يشرح للمصمم التصميم اللي يحتاجه:مقطع ترندفكاهي

لتصبح صانعًا للمحتوى المبدع، هنا خطوات عليك إتباعها تصميم يوضع فيه الخطوات المذكورةإلهامي 

الاستكشاف وتوسیع المعرفة

.التطویر الشخصي .2

التحلیل والتعلم من المحتوى الناجح.3

الابتكار والتفرد.4

 التفاعل والاستجابة مع الجمھور.5

التجربة والتعلم المستمر.6

Link Tiktok

ترويجي

 قم بزيارة موقعنا الالكتروني وابحث عن الدورة
                      المناسبة لك وطور من مهاراتك المهنية.

 - يكون تصميم وتوضع فيه الخطوات المذكورة

 مركز سِعة يقدم العديد من الدورات المنتهية بالتوظيف في
                                                    .العديد من المجالات لتطوير وتنمية المهارات

 .قم بزيارة موقعنا الالكتروني وانضم إلينا

- تطویر وتنمیة المھارات 
- تقدیم أكثر من دورة في عدة مجالات 

- دورات منتھیة بالتوظیف
- زیارة موقعنا الالكتروني  

 Link Tiktok

PovLink Tiktok: المحاسب وقت تصفية الفواتير مقطع ترندفكاهي
Link Tiktokأنا عند الHR أحاول أجيب عذر جديدمقطع ترند فكاهي 
Link Tiktok إذا طلبنا من المصمم شغل ضروريمقطع ترندفكاهي 

 هل تحلم بأن تصبح مدير مبيعات ناجح؟ قم بهذه الخطوات تصميم يوضع فيه الخطوات المذكورةإلهامي
الصحيحة لتحقيق هذا الهدف. 

اكتساب المھارات 

بناء علاقات قویة -

التخطیط الاستراتیجي -

الإشراف والتوجیھ -

القیاس والتحسین -

نخاف نقول اننا أفضل مركز يقدم دورات ويقولون عننا مجانين ترويجي 
Link Tiktok ونخاف نسكت ويقولون دوراتنا عادية! 

Link Tiktokالمدير رفض إجازتي للمره الثالثة مقطع ترند فكاهي 
Link Tiktokالمتدربة ماعطيناها مهام لمدة ساعة مقطع ترند فكاهي 
Link Tiktokاذا المدير طلب محتوى للشهر الجديدمقطع ترند فكاهي

مقطع ترند فكاهي 
المدير : مافيه وقت لازم ننجز المحتوى  

الموظفين: 
Link Tiktok

Link Tiktokالمدير يسأل عن الموظفين وهم طالعين يتغدون بدوني مقطع ترند فكاهي 

https://vt.tiktok.com/ZSNMMWQ4p/
https://vt.tiktok.com/ZSNMrf9fk/
https://vt.tiktok.com/ZSNMhByFc/
https://vt.tiktok.com/ZSNMhSUPB/
https://vt.tiktok.com/ZSNkDVn6Q/
https://vt.tiktok.com/ZSNkUmEap/
https://vt.tiktok.com/ZSNBg9PTT/
https://vt.tiktok.com/ZSNSY64sS/
https://vt.tiktok.com/ZSNSFXmhK/
https://vt.tiktok.com/ZSNSYkAKL/
https://vt.tiktok.com/ZSNSYvddV/
https://vt.tiktok.com/ZSNSjPVnV/
https://vt.tiktok.com/ZSNSjYkY9/
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3/9/2023 ترويجي

التخرج من الجامعة غير كافي في وقتنا هذا ، 
فعليك تنمية مهاراتك والتعلم بشكل 

مستمر.
لذلك في سِعة بنوفر مختلف الدورات الأكثر 
طلبًا التي يتطلبها سوق العمل في الوقت 

الحالي
شرح دورات سِعة  

في ظل بيئة العمل التنافسية، أصبح البحث عن فرص العمل 
من الأمور التي تعتمد على معايير ومقاييس خاصة، لذلك لم 

يعد التحصيل الجامعي كافيًا في عملية التطور المهني.

العصر الحالي هو عصر إتقان المهارت المتعددة والاستثمار 
الدائم في المعرفة، وهذا ما نوفره لك في مركز سِعة، حيث 
نقدم دورات تدريبية في أكثر المجالات والمهارات طلبًا في 
سوق العمل مثل المبيعات، كتابة المحتوى، إدارة خدمة 

العملاء. 

تواصل معنا الآن لتعرف أكثر عن المهارات التي تؤهلك لخوض 
تجربة عمل استثنائية. 

هل المؤهل الجامعي كافٍ
 للحصول على وظيفة مرموقة؟ 

 
designs link Published

5/9/2023 بيعي

هل كتابة المحتوي مهارة مكتسبه أو يمكن 
تعلمها 

(نعلن عن دورة كتابة المحتوى من سعة 
ونوضح ان يمكنك تعلم كتابة المحتوى من 

غير ما تحتاج الموهبه او تنمي موهبتك)

  

slides
1

هل كتابة المحتوى موهبة أم مهارة مكتسبة؟ 
2

 Myth
كاتب المحتوى يجب أن يتمتع بموهبة الكتابة والقدرة 

على التعبير
Fact

يمكنك أن تصبح كاتب محتوى محترف من خلال تعلم 
هذه المهارة دون الحاجة إلى الموهبة 

3

مع دورة كتابة المحتوى من سِعة يمكنك إتقان هذه 
المهارة والعمل في هذا المجال

https://www.
istockphoto.

com/vector/facts-vs-
myths-versus-battle-

background-with-
lightning-bolt-concept-

of-thorough-
gm1336202786-

417550302

published

7/9/2023 تعليمي

ادارة  الوقت مهارة مهمة لانجاز مهامك 
على أكمل وجه

infographic
مصدر  

إدارة الوقت هي أساس كل نجاح وهي المفتاح الذي يفتح 
أبواب الإمكانيات ويختصر مسافات الإنجاز وتحقيق الأهداف.

تعلّم كيف تستثمر وقتك بأفضل طريقة ممكنة ليصبح كل 
جزء من يومك ذو  قيمة وتصبح مبدعًا في إنجاز مهامك.

كيف تنظم وقتك لإنجاز مهامك اليومية 

- تحديد الأولويات وترتيبها
- وضع أهداف واقعية قابلة للتحقيق في وقت زمني 

محدد 
- التركيز أثناء أداء المهام وعدم التشتت 

- التنظيم والتخطيط باستخدام التدوين لتجنُب الفوضى
- تجنُب التأجيل والتسويف غير المبرر

- الحفاظ على الهدوء والراحة أثناء تأدية المهام

published

8/9/2023

يوم  
العالمي 

لمحو 
الأمية

هنتكلم من اتجاه ان التعلم بيكون عن طريق 
الكتب .

هنوضح ان شخص أُمي ماشي في طريق 
أخره كتاب مفتوح وبيكون فيه باب على 

شكل ضوء داخل الكتاب ، كل ما الشخص 
بيمشي خطوات للكتاب الحروف بتظهر 
والكلمات بتوضح لغاية ما يدخل الباب 
فبتظهرالحياة بشكل مختلف أكثر ثقة 

ووضوح ومستقبل أحسن
(فيديو)

تنوير العقول بالتعليم هو مفتاح التقدم والتغيير للأفضل، 
فالمعرفة حق إنساني لكل فرد بغض النظر عن عمره أو جنسه 

أو خلفيته.

بمناسبة #اليوم_العالمي_لمحو_الأمية نجدد دعمنا ونكثف 
جهودنا، ونقدم يد العون لجميع المبادرات التي تسعى 
لمساعدة الجميع على اكتساب المعرفة التي تبني لهم 

مستقبل أكثر إشراقًا وعدالة في توزيع الفرص. 

المعرفة طريق لا منتهٍ لرقي الإنسانية.

من ظلمات الأمية إلى نور العلم
التعلم والمعرفة هما مفتاح المستقبل الواعد بالفرص 

والإمكانيات 

#اليوم_العالمي_لمحو_الأمية

published

10/9/2023 ترويجي 

في سِعة بيتم تحديث المحاور الخاصة 
بالدورات بشكل مستمر للتناسب  مع 

الاحتياجات  المتغيرة لسوق العمل 
والمتدربين

العالم يتحرك ويتطور باستمرار، ومن يرغب باستمرارية النجاح 
والتقدم عليه أن يواكب كل ما هو جديد. 

في مركز سِعة نطور باستمرار محتوى دوراتنا واستراتيجيات 
التدريب الخاصة بنا للاستعداد لأي تحديات، والاطلاع على 

جميع التحديثات الخاصة بسوق العمل لتأهيل متدربينا على 
أحدث ما توصلت له الأبحاث والدراسات. 

تحديثات مستمرة في استراتيجات التدريب  published

12/9/2023 تعليمي 

المهارات الوظيفية التي تكسبك أفضلية 
في الحصول على وظيفة

مصدر 
Slides

أصبحت أدوات الذكاء الاصطناعي تتداخل في جميع المجالات 
الوظيفية تقريبًا، وهذا الأمر يتطلب اكتساب مهارات مختلفة 

عن مهارات العمل التقليدية؛ لمواجهة هذه التطورات وتحويل 
هذه الأدوات إلى فرصة بدلاً من أن تصبح عبئًًا مستقبليًا. 

1
3 مهارات وظيفية تجعلك تتغلب على سيطرة الذكاء 

الاصطناعي
 2

مهارة الإبداع

شيء واحد لا يمكن لأدوات الذكاء الاصطناعي 
والروبوتات أن تتنافس مع البشر فيه، وهي القدرات 

الإبداعية التي يتمتع بها الأفراد، حيث يساعد الإبداع على 
تميز الإنسان وتمكينه من تطوير حلول فريدة ومبتكرة 

باستمرار تساعد على ازدهار سوق العمل. 

3
مهارة التفكير والتحليل النقدي 

الأفراد الذين يمتلكون هذه المهارة لديهم القدرة على 
إبتكار حلول منطقية للتحديات ومن ثم اتخاذ القرارات 

المناسبة. يزداد الطلب على هذه المهارة في المستقبل 
خاصةً مع تزايد الاعتماد على التقنيات الذكية والتفاعل 

مع الآلات في محيط العمل.

4
المهارات التكنولوجية

تعزز هذه المهارات من فرص العمل.أصبحت الشركات 
بحاجة إلى الأفراد الذين يتمتعون بمستوى جيد في 

التعامل مع التكنولوجيا، حيث يكون الموظفون مطالبون 
بالوصول إلى البيانات التقنية واستيعاب أثر التكنولوجيا 

على عملهم. 

published

14/9/2023 الهامي

 الإنسان الذي يعرف نقاط ضعفه يملك 
فرصة حقيقة في تحويلها إلى نقاط قوة.

- #غازي_القصيبي

هذا الاقتباس يبرز مدى أهمية الفهم العميق للذات ولمس 
النقاط الضعيفة وتحويلها إلى أصول قوية.

 المعرفة هي مفتاح التغلب على كل الجوانب الضعيفة في 
المهارات الشخصية والمهنية، وتجعلنا قادرين على بناء 
تحسينات حقيقية وتطوير مهاراتنا.لذا دعونا نتعلم من 

أخطائنا ونسعى للنمو بفضلها، ففي التعلم تكمن فرصنا 
الحقيقية للتحول والتقدم.

 "الإنسان الذي يعرف نقاط ضعفه يملك فرصة حقيقة 
في تحويلها إلى نقاط قوة"

- غازي_القصيبي- 

published

17/9/2023 تعليمي 

أخطاء يقع فيها المتدربون أثناء الدورة 
التدريبية تؤدي عدم الاستفادة بشكل  كامل 

من الدورة التدريبية
مصدر 
slides

لماذا لا يحصل بعض المتدربين على الاستفادة الكاملة من 
الدورات التدريبية؟ 

إليك بعض الأخطاء الوارد حدوثها والتي تعيقك من التحصيل 
الكامل للدراسة والتعلم، تعرف عليها لكي لا تقع فيها. 

1
4 أخطاء شائعة يقع فيها المتدربون 

تعرف عليها لتتجنبها 
2

الانشغال بالعوامل الخارجية غير المتعلقة بمحتوى 
المادة التدريبية ، وتجاهل التفاصيل العلمية 

3
عدم التدريب على  التمارين المخصصة لتنشيط الذاكرة 

وتعزيز التركيز
4

عدم أخذ قسط كافٍ من الراحة لتصفية الذهن قبل 
التدريب مما يؤثر على عملية الاستيعاب 

5
إغفال الجانب التطبيقي للمهارات المكتسبة والاقتصار 

على تلقي المعلومات النظرية 

20/9/2023 فكاهي فيديو فكاهي في منصة التيك توك Pov: إذا طلبت مني الإدارة عمل إضافي وأنا ما أنجزت 
الأول TikTok Video published

21/9/2023

نحن شعب يسعى دومًا للقمة والمجد 
نحن أمة لم تتوقف يومًا عن الهِمّة 

أجيال تتوالى بعد أجيال والعزم يحرّكنا بالآمال 

#نحلم_ونحقق ما رسمناه بخطى ثابتة من أجل مستقبل 
أفضل للجميع. 

كل عام وأرضنا ومملكتنا وشعبنا العظيم بخير بمناسبة 
#اليوم_الوطني_السعودي. في ذكرى 

#اليوم_الوطني_السعودي_93 نحتفي بالعزة والكرامة، هي لنا 
دار ما حيينا، نبني حاضرها ومستقبلها ونفخر بماضيها ومعها 

#نحلم_ونحقق  

حلمنا يتحقق بالمعرفة 
 اليوم الوطني السعودي 

#نحلم_ونحقق 

21/9/2023 فكاهي فيديو فكاهي على منصة التيك توك Pov: إذا المدير وافق على إجازتي بدون ما يناقشني TikTokVideo

24/9/2023 ترويجي اليوم الوطني السعودي

خصومات سِعة في #اليوم_الوطني_السعودي مميزة مثل هذا 
اليوم. 

الآن ولفترة محدودة خصم 23% على جميع الدورات التدريبية 
التي يقدمها المركز.

وش تنتظر أكثر !! كلمنا الحين واحجز  مقعدك معنا قبل انتهاء 
مدة العرض. 
#نحلم_ونحقق

عروض اليوم الوطني السعودي

خصم 23% على جميع دورات سِعة

26/9/2023 الهامي

 If a man empties his purse into his head,
 no man can take it away from him. An

 investment in knowledge always pays the
best interest

- Benjamin Franklin -

هذا الاقتباس يؤكد على أن العلم هو الكنز الحقيقي في الرحلة 
والذي يدوم لصاحبه ولا يمكن انتزاعه منه.

الاستثمار في المعرفة والتعلم يعد مكسبًا قيمًا وطويل الأمد 
ويأتي دائمًا بأفضل عائد. 

"If a man empties his purse into his head, no man can 
take it away from him. An investment 

in knowledge always pays the best interest"

 أفضل نسبة فوائد ممكنة تأتي من الاستثمار في "
"المعرفة

- Benjamin Franklin -

28/9/2023 بيعي

المهارات الشخصية شئ أساسي  
للحصول على وظيفة و   تعبير عن الذات 

والتفاعل بشكل صحيح
سِعة بتساعدك بالتعرف على هذه  

المهارات وتنميتها .
مصدر

لم تعُد المهارات العملية وحدها تجدي نفعًا في بيئة العمل؛ 
لأن ساحة العمل مليئة بالعديد من التعاملات والتفاعلات 

الإنسانية، لذلك التعزيز من المهارات الشخصية وتطويرها 
أصبح أمر ضروري لمن يبحث عن التميز وإثبات قدراته في 

العالم المهني. 

في مركز سِعة نوفر دورة المهارات المهارات الشخصية التي 
تساعدك على اكتساب وتنمية جميع المهارات التي تساعدك 

على زيادة إنتاجيتك وتفاعلك داخل بيئة العمل، وتعزز من 
حضورك في أي مكان. 

لمزيد من التفاصيل تواصل معنا الحين. 

كيف تنُمي مهاراتك الشخصية ليصبح تأثيرك دائم؟

https://drive.google.com/drive/folders/1-2OFBPGsp1e6RkfWOsBmRDlCEHibTAsH
https://www.istockphoto.com/vector/facts-vs-myths-versus-battle-background-with-lightning-bolt-concept-of-thorough-gm1336202786-417550302
https://www.istockphoto.com/vector/facts-vs-myths-versus-battle-background-with-lightning-bolt-concept-of-thorough-gm1336202786-417550302
https://www.istockphoto.com/vector/facts-vs-myths-versus-battle-background-with-lightning-bolt-concept-of-thorough-gm1336202786-417550302
https://www.istockphoto.com/vector/facts-vs-myths-versus-battle-background-with-lightning-bolt-concept-of-thorough-gm1336202786-417550302
https://www.istockphoto.com/vector/facts-vs-myths-versus-battle-background-with-lightning-bolt-concept-of-thorough-gm1336202786-417550302
https://www.istockphoto.com/vector/facts-vs-myths-versus-battle-background-with-lightning-bolt-concept-of-thorough-gm1336202786-417550302
https://www.istockphoto.com/vector/facts-vs-myths-versus-battle-background-with-lightning-bolt-concept-of-thorough-gm1336202786-417550302
https://www.istockphoto.com/vector/facts-vs-myths-versus-battle-background-with-lightning-bolt-concept-of-thorough-gm1336202786-417550302
https://www.istockphoto.com/vector/facts-vs-myths-versus-battle-background-with-lightning-bolt-concept-of-thorough-gm1336202786-417550302
https://www.tiktok.com/@as_j777/video/7272681267290836242?_t=8fpxwovNVjC&_r=1
https://www.tiktok.com/@ideative/video/7272625621472136450?_r=1&_t=8fr2rN8G0Vm


17/9/2023 بيعي 

لأن التعلم بدون تطبيق غير كافي 
سِعة لا تكتفي فقط بالجزء النظري بل أيضا 

يوجد جزء عملي في انجلترا
 (دورة التسويق العقاري) 

نغطي جميع الجوانب النظرية بدوراتنا التدريبية، ولكي نضمن 
استفادتك مع سِعة بكل السبل الممكنة، نوفر تدريب عملي 
بالتعاون مع شركة بريطانية بلندن لتجربة تعليمية متكاملة 
تضعك على المسار الصحيح لخوض تجربة العمل الحقيقية. 

تدريبات نظرية أونلاين 
وعملية في لندن!
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3 october ترويجي الاعلان عن دورة المبيعات 
( مدة التدريب - المحتوى المقدم - كيفية التقديم)

دورة المبیعات في منصة مركز سعة فتحت أبوابھا الآن، 
لتساعدك على تنمیة مھاراتك الإقناعیة والتسويقیة. 

انضم إلینا واحجز مكانك الآن عبر موقعنا الإلكتروني، واحصل 
على فرصة للتوظیف بعد انتھاء الدورة التدريبیة.  

دورة المبيعات
مفعّلة الآن 

محاور الدورة: 

-  مدخل إلى المبيعات والتسويق
-  المهارات اللازمة للعمل بالمبيعات

- دراسة سلوك المستهلك ودوافع الشراء
-  دراسة أنواع الأسواق

-  أسرار ومفاتيح زيادة المبيعات
-  مهام موظف المبيعات

- أنواع القرارات الشرائية ومراحل اتخاذ القرار الشرائي

مدة البرنامج التدريبي 10 أيام 

5 october توعية
المدرب الخاص بدورة المبيعات 

صورته -تفاصيل عنه
التفاصيل

يسعدنا انضمام المدرب الدولي "حسین الأحمد" الخبیر في 
مجال المبیعات والتسويق والتطوير الشخصي لمنصة سِعة، 
سیواصل رحلة التدريب في دورة المبیعات وسیقوم بمتابعة 

المتدربین في كل مرحلة تدريبیة.  

- مدرب المبيعات حسين الأحمد
(صورة في جنب وجنبها انجازاته) 

- مدرب ضيافة معتمد، استشاري ضيافة.
-  مدير إدارة المبيعات والتسويق.

-  عضو الجمعية السعودية للسياحة.
-  مؤسس منصة هوتيل إن فرص لجمع فرص العمل في مجال الفنادق والاستشارات الفندقية

- شغل مناصب  إدارية عليا في العديد من الشركات المشهورة مثل (شركة ماريوت الدولية - مجموعة 
فنادق إنتركونتيننتال - فنادق ستاروود- فنادق أكور- مجموعة فنادق روتانا)

- قام بإجراء العديد من البرامج التدريبية في مجال المبيعات والتسويق للعاملين بالقطاع الفندقي 
والسياحي

- مدرب معتمد من الأكاديمية الألمانية الدولية للاستشارات والتدريب

8 october بيعي زور موقعنا الأن وابدا رحلة التعلم و تنمية المهارات 

انطلق في رحلتك التدريبیة لتنمیة مھاراتك الشخصیة 
والمھنیة مع منصة سِعة. نقدم برامج تدريبیة مختلفة في 

مجالات عديدة تلبي احتیاجات سوق العمل وتعزز من 
مھارات الشباب.

المفاجأة، ھذه الدورات تنتھي بالتوظیف  

زر موقعنا الإلكتروني وتعرف على الدورات المتاحة واحجز 
مقعدك الآن. 

منصة سِعة 
وجهتك لتنمية مهاراتك 

قم بزيارة موقعنا الإلكتروني الآن 

10 october تعليمي

تجاوز توقعات العميل أصبحت من أهم تحديات كل 
المسئولين في مجال تقديم الخدمات

كيفية معرفة توقعات العميل من الأساس، وكيف 
لك أن تتجاوز كل تلك التوقعات

التنبؤ بتوقعات العملاء والعمل على إدارتھا وتجاوزھا أحد أھم 
التحديات التي تواجه العاملین بقطاع خدمة العملاء، 

فتوقعات العملاء بمثابة سلاح ذو حدين إذا تم التعرف علیھا 
وتلبیتھا ساعدت المؤسسة على اكتساب عملاء جدد، وإذا 
تم الإخفاق في التعرف علیھا ستذھب جمیع الجھود التي 

يتم بذلھا ھباء.

الخبیر التسويقي جاير باير يؤكد على أھمیة إدراك التوقعات 
فیقول " تحدث تجربة العملاء الرائعة عندما تتجاوز توقعات 

العملاء بطريقة ملموسة، تحدث تجربة العملاء السیئة عندما 
تفشل في تلبیة توقعات العملاء". 

5 خطوات تساعدك على إدارة توقعات عملائك بنجاح

- تقديم دعم سريع وملائم للعملاء
- استخدام أدوات الاستطلاع لمعرفة ما يريده العملاء
- طمأنة العميل عن تعامله مع المؤسسة وموظفيها 

- الإنصات إلى العميل وحل مشكلاته 
- معالجة جوانب القصور داخل إدارة خدمة العملاء

12 october ترويجي 
مدي أهمية كتابة المحتوى على نجاح العلامة التجارية

مصدر
slides

عندما يتعلق الأمر بنجاح العلامات التجارية، فإن كتابة 
المحتوى تعد البوابة الأولى لتحقیق ذلك.

كتابة المحتوى الإبداعیة تعزز الرؤية والرسالة الخاصة 
بالعلامة التجارية، فھي لیست مجرد مجموعة من الكلمات، 
بل ھي أداة قوية تدفع العملاء للتفاعل والمشاركة والشراء.. 
وإلیك أبرز النتائج المترتبة على كتابة المحتوى التسويقي 

للشركات. 

1
كيف يساهم كتابة المحتوى في نجاح العلامات التجارية؟

2
يبني جسر الثقة بين العملاء والعلامة التجارية ويعزز  صورتها الذهنية

3
يجذب عدد كبير من العملاء من خلال نشر المحتوى التفاعلي والتوعوي 

4
كتابة المحتوى يعد خيارًا تسويقيًا فعالًا، فالتكاليف الإجمالية له أقل بكثير من 

الأساليب التسويقية الأخرى 
5

كتابة المحتوى يساعد على ظهور العلامة التجارية في نتائج البحث الأولي على 
الإنترنت مما يسهم  في الحصول على معدل زيارات أعلى، ويرفع من نسبة الوعي 

بالعلامة

15 october توعية  شرح  طريقة الدفع على الويب سايت 
فيديو

في سِعة، يمكنك الاطلاع على جمیع تفاصیل الدورة 
التدريبیة والتسجیل خلال دقیقتین فقط!

سھلنا علیك خطوات التسجیل والدفع من داخل المنصة، 
ھذا الفیديو يشرح لك الكیفیة بشكل مبسط للغاية.  

كيفية التسجيل والدفع من داخل الموقع 

17 october تعليمي 
قاعدة باريتو

مصدر
 dighram

مسؤول المبيعات الناجح هو الشخص الذي يجمع بين العلم 
والفن لتحقيق أكبر عائد من المبيعات والأرباح، وفي هذا 

العصر أصبحت عملية عرض المنتجات والخدمات بشكل 
تقليدي لا تجدي نفعًا مع الجمهور المتشبع بالعروض. 

هنا تأتي قاعدة باريتو لتلعب دورًا مهمًا في تحقيق أهداف 
المبيعات والتي تركز على تكثيف الجهود الإقناعية لـ 20% من 
الزبائن الذين يساهمون بنسبة 80٪ من إيرادات المؤسسة، 
هذا يضمن لك استمرارية تحقيق أكبر عائد من الإيرادات دون 

إهدار الجهود على عملاء غير مهتمين. 

لمزيد من التفاصيل عن كيفية تطبيق هذه الاستراتيجية 
تواصل معنا، وفريقنا سيوافيك بالإجابة.   

كيف تستخدم
 مبدأ باريتو 

في مجال المبيعات؟

%80 من أرباحك تأتي من 20% من الزبائن

19 october الهامي
 Great salespeople are relationship builders who“

 provide value and help their customers win.” –
Jeffrey Gitomer

هذا الاقتباس يؤكد على أن النجاح في مجال المبيعات ليس 
مجرد بيع منتج أو خدمة، بل الهدف الأساسي لعمليات البيع 
الناجحة هو بناء علاقات دائمة مع العملاء قائمة على تقديم 

القيمة ومساعدة العملاء في حل مشكلاتهم وتحقيق 
احتياجاتهم، فالبائعون الاستثنائيون هم من يفوزون بتعاطف 

عملائهم قبل أن يفوزوا بصفقاتهم.

 Great salespeople are relationship builders who provide value and help“
 their customers

 ”.win
"مندوبي المبيعات هم بناة العلاقات الذين يقدمون القيمة ويساعدون عملاءهم 

على النجاح"

Jeffrey Gitomer –

22 october بيعي 

فهم سلوك المستهلك من أهم الأشياء التي يجب 
ان يتعلمها موظف المبيعات

انضم لسِعة الأن وسوف تتمكنمن معرفة هذا وأكثر 
لا يفوتك الحجز الأن

مصدر 

أهم ما يميز البائع المحترف الذي يتبع القواعد والأسس 
الناجحة في عمليات البيع هو إلمامه بسلوك عملائه 

المستهدفين، فدراسة الجمهور وتحليل سلوكياتهم أحد 
الأركان الأساسية في إتمام الصفقات البيعية، وبدون هذه 

الخطوة من الممكن أن تخسر  الكثير من العملاء. 

انضم لمنصة سِعة الآن واكتسب جميع الأدوات التي 
تساعدك في دراسة العوامل المؤثرة في السلوكيات 
الشرائية لعميلك من خلال دورة المبيعات الشاملة. 

دراسة سلوك المستهلك 
محور عمليات البيع الناجحة !

24 october تعليمي

المهارات التي يجب ان توجد عند موظف المبيعات
مصدر
Info

أهم المهارات التي يجب على كل مسؤول في قطاع المبيعات 
إتقانها، وعدم امتلاكها تؤثر على عملية البيع والإقناع، وبالتالي 

تؤثر على إيرادات وأنشطة المؤسسات بالكامل! 

ما المهارات الضرورية لمسؤول المبيعات؟ 
- الفطنة والذكاء التجاري 

- البحث والتنقيب الاستراتيجي
- الاستماع الفعال لمشاكل العميل
- القدرة على التواصل وبناء العلاقات 

- فن التفاوض المنضبط
- إدارة الوقت وتحديد الأولويات 

26 october بيعي إليكم بعض المفاتيح والأسرار في التعامل في 
المبيعات

هناك 5 مفاتيح سحرية تقلب الموازين في إتمام الصفقات 
البيعية، إليك أبرز هذه التعليمات التي تساعدك على احترافية 

البيع: 
✅  ركّز على استعراض ميزتك التنافسية التي تتفوق بها أمام 

عميلك.
✅ قم بترسيخ علاقة جيدة مع عملائك لتكون 

مؤهلاً للبيع أكثر.
✅  حافظ على هدوئك عند تواصلك مع العميل وإن كان 

غاضبًا.
✅ تدرب على احترافية لغة الجسد لترك انطباعًا إيجابيًا لدى 

العميل.
بادر بالحجز الآن في الدورة التدريبية لمعرفة جميع أسرار البيع 

الناجح، واكتساب المهارات التي تؤهلك للعمل كمسؤول 
مبيعات مع سِعة. 

مفاتيح عمليات البيع الناجحة 

30 october توعية

أخطاء لا يقع فيها كاتب المحتوى الجيد.
slides
مصدر

هل ترغب أن تصبح كاتب محتوى مميز وناجح، وتتوالى عليك 
الفرص من جميع الشركات؟

إذًا أول خطوة عليك اتخاذها، قراءة النصائح الموجودة في هذا 
البوست، وإذا أردت أن تعرف المزيد عن هذا المجال تواصل 

معنا الآن. 

1
تريد أن تصبح كاتب محتوى جيد؟ 

لا تقع في هذه الأخطاء
2

- الاعتماد على المحتوى البيعي وإغفال أنواع المحتوى الأخرى
3

عدم دراسة الجمهور المستهدف والتعرف على اهتماماته 
4

عدم تحديد إستراتيجية للمحتوى المراد نشره 
5

(CTA) تجاهل دعوة الجمهور إلى اتخاذ إجراء محدد
6

عدم تحليل مؤشرات قياس الأداء 


